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Meraki voor MKB — Gesprekshandleiding

Beste [naam van uw klant], ik ben [uw naam] van [uw bedrijf]. Ik ben IT-consultant en werk samen met
bedrijven van elke omvang om oplossingen te implementeren waarmee zij hun bedrijfsdoelstellingen
kunnen waarmaken.

Ik bel u om enkele nieuwe ontwikkelingen op het gebied van cloud-managed IT met u te delen en
om na te gaan of er wellicht projecten zijn waarmee ik u kan helpen. Kunt u iets meer vertellen over
uw bedrijf?

ONTDEKKINGSVRAGEN

. Uit hoeveel personen bestaat uw IT-team?

. Hoeveel locaties/sites beheert u?

. Hoe beheert u momenteel uw netwerk- en IT-infrastructuur?

. Als u drie wensen had voor uw IT-oplossingen, welke zouden dat dan zijn?

Ga naar Marketing Velocity Central voor aanvullende resources:
Meraki voor MKB — Battlecard Voor meer informatie kunt u terecht op
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OPVOLGINGSVRAGEN

V: Hoe bekend bent u met Cisco Meraki?

A: Cisco Meraki is toonaangevend in cloud-managed IT. Meraki is gespecialiseerd in wireless, switch-
ing, security, smartcamera’s en endpoint management, waarbij alles centraal wordt beheerd via één
webgebaseerd dashboard. Er hoeven geen hardwarecontrollers of beheersystemen te worden
geinstalleerd.

V: Welke zichtbaarheid en controle heeft u momenteel over uw netwerk?

A: Met het Meraki-dashboard kunt u zien hoe uw netwerk presteert en binnen enkele seconden
geschaald configuratiewijzigingen doorvoeren. Beheerders ontvangen automatische
waarschuwingen en kunnen problemen vanop afstand oplossen.

V: Wat zijn de totale eigendomskosten van uw huidige oplossing?

A: Met een cloudbeheerde oplossing kunt u kostenbesparingen tot 90% behalen in vergelijking met
een traditionele netwerkinfrastructuur. Het netwerk kan op elk moment via elke gewenste browser
worden beheerd, zodat u niet ter plaatse hoeft te zijn. En omdat de hardware kan worden
geconfigureerd voordat deze zelfs wordt geleverd, kunt u uw netwerk ook veel sneller
implementeren.

V: Wat is uw verwachte groei gedurende de komende vijf jaar?

A: De Meraki-oplossing is toekomstbestendig en kan meegroeien met uw bedrijf. Via de cloud-
gebaseerde architectuur kunnen Meraki-apparaten firmware-updates met nieuwe functies
automatisch downloaden en installeren. De intelligentie en uitbreidbaarheid van het platform vormen
de basis die nodig is voor een transformationeel digitaliseringstraject.

VOLGENDE STAPPEN

WEBINAR: als u meer informatie wenst, kan ik u verwijzen naar een Meraki-webinar. U kunt zich hiervoor
aanmelden via deze link:

https://meraki.cisco.com/webinars/signup/3511/nederlands---laat-uw-bedrijf-groeien-met-betere-it/?
ref=[doorverwijscode toevoegen]

RISICOVRIJE PROEFPERIODE: Meraki biedt u de geweldige kans om tijdens een risicovrije proefperiode
producten zonder kosten uit te proberen. Voor meer informatie kunt u terecht op
http://meraki.com/from/trial?ref=[doorverwijscode toevoegen]
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