
Laat uw winstgevendheid 
groeien met Cisco-software

Distributie-
partner

Bedrijfsresultaten leveren via Cisco-architecturen

PLAATS VOOR 
LOGO

Partners kunnen een voortrekkersrol vervullen bij de 
ontwikkeling van nieuwe technologie en software.

Klaar om aan de slag te gaan?

Leveren
Lever een complete oplossing om de

gewenste bedrijfsresultaten te realiseren

Adopteren
Zorg dat klanten de waarde van software 
optimaal benutten

Verlengen
Verleng tegen hogere contractwaarde, 

inclusief diepgaande betrokkenheid op het 
gebied van hardware, software en services

Uitbreiden
Stimuleer geschikte verticale en horizontale 
uitbreidingskansen aan de hand van een 
strategisch plan

Winstmogelijkheden

A&E-incentiveprogramma’s

Organische omzetgroei

Bouwen

VALUE Framework™

CuSM Specialist-
certificering

Schalen

Lifecycle Advantage-
telemetrie

Plannen

Success Hub

Tools voor beoordeling
van succes bij klanten

Eenvoudig en open

Vereenvoudig infrastructuurbeheer 
en gegevens

Open API’s om bedrijf te 
onderscheiden via 

programmeerbaarheid

Geautomatiseerd

Contextueel en aanpasbaar

Voorspellend en prescriptief

Analyses en inzichten

Beveiligd

Security Everywhere

Diepgaande zichtbaarheid 
van bedreigingen

Flexibel

Alles gereed voor de cloud

CapEx of OpEx

Losse componenten, 
suites of Enterprise Agreement

•  Snelle innovatie

•  Schaalbaarheid voor groei

•  Flexibiliteit van verbruik 
en implementatie

•  Voorspelbare budgetten

•  Verschuiving van CapEx naar 
OpEx voor lagere eerste investeringSoftware 

biedt

Softwaregebaseerde partnerservices

Verkoop van softwareoplossingen
Softwaregebaseerde verkopen, gericht op 
het realiseren van bedrijfsresultaten via de 
juiste combinatie van software, hardware 
en services

Softwarelicentie-expertise
Schaalbare verkoopmethode, systemen 
en tools om met het juiste Cisco-verbruiksmodel 
aan de licentie- en financiële behoeften 
van klanten te voldoen

Adviesservices voor de levenscyclus
Portfolio van herhaalbare en schaalbare 
services ontwikkeld om klanten in staat te 
stellen de waarde van hun softwareaankopen 
te maximaliseren

Softwareontwikkeling
Gebruik van Cisco API’s en open platforms 
om aangepaste toepassingen en integraties 
te ontwikkelen voor potentiële incrementele 
IP-omzet

Wat hebben partners er aan?

Maak kennis met Cisco-softwareoplossingen

Strategische 
relevantie
Strategische positionering 
die langdurige resultaten 
stimuleert in plaats van 
kortstondige tactische 
focus

Nieuwe budgetten
Ondersteunt afstemming 
met resultaten van de 
LoB’s van klanten in 
plaats van alleen 
ondersteuning van een 
IT-agenda

Winstgevende groei
Mogelijkheid om de 
omzet op alle gebieden 
te verhogen – software, 
hardware, services, 
enzovoort

Doorlopende 
toegevoegde waarde = 
doorlopende omzetkans
Biedt kansen voor doorlopende 
toegevoegde waarde en 
uitbreiding

Bedrijfsnetwerk Beveiliging Samenwerking Datacenter

DNA-software 
(DNA Essentials, 

DNA Advantage en 
DNA Premier) voor 

switching, draadloze 
technologie en routing

Umbrella, Stealthwatch 
Cloud, AMP for Endpoints, 

CES, Meraki UTM

Webex Teams, 
Webex Meetings, 

Webex Board

HyperFlex, Tetration 
Analytics, Network 
Assurance Engine, 

Cisco ONE

Maximaliseer uw winstgevendheid via incentives

Ontwikkel levenscyclusbeheerservices

Expertise

Informatie over certificeringen 
en incentives

Marketingstrategieën

Identificatie van kansen

Oplossingsgerichte verkoopstrategieën

Verkoop- en technische ondersteuning

Uitbreiding van klantenbestand

Neem contact 
op met uw 
distributeur 
voor:

Meer informatie over Lifecycle Advantage


